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Ratf Uhl (rechts) beim Interview.

»Wir glauben an den Markt“

» b > Die allgemeine Wirtschaftskrise hat auch die Fluid-
branche getroffen. Wie waren die Auswirkungen fiir Sie?
Ralf Uhl: Wir sind im gesamten Maschinenbau vertreten, weil fast
iiberall Wiarmetauscher benétigt werden. Diese breite Aufstellung
hat die Auswirkungen der Krise gepuffert. Es gibt Branchen wie
Werkzeugmaschinen, Baumaschinen, Pressenbau oder Schiffbau,
die extrem eingebrochen sind letztes Jahr. Andere Branchen sind
da deutlich stabiler, etwa die Windenergie. Insgesamt hat das da-
zu gefiihrt, dass unsere Umsatzentwicklung dem durchschnittli-
chen Niveau des gesamten Maschinenbaus entspricht.

Das heiBt?

Ralf Uhl: Ich sage es mal so: Wir haben 2009 schwarze Zahlen ge-
schrieben und niemanden entlassen. Zugleich haben wir die
héchste Summe seit Bestehen des Unternehmens investiert und
fiir 2010 eine ebenso hohe Summe fiir Investitionen vorgesehen.
Wir glauben an den Markt und wollen uns antizyklisch auf einen
Aufschwung vorbereiten.

Hat sich das Verhalten der Kunden in der Krise verandert?
Michael Uhl: Der Markt hat sich vollkommen verdndert. Sie miis-
sen heute viel schneller liefern, Sie miissen heute ein sehr hohes

fluid gratuliert

Firmengriinder wird 70

Wir gratulieren Ralf Uhl zum 70.Geburtstag (17.Méarz
2010) und gleichzeitig zum 50. Berufsjahr in der Hyd-
raulikbranche. Ralf Uhl hat im Friihjahr 1960 bei Vi-
ckers im Kundendienst seine ersten Hydraulikkennt-
nisse erworben. Aus dieser Schule heraus ist auch
sein Service-Gedanke entstanden, der noch heute die Kundenbeziehun-
gen von Universal Hydraulik pragt. Von 1970 bis 1983 war er bei Racine
Hydraulik als Geschéftsfiihrer tatig. Die Racine-Fliigelzellenpumpe be-
gleitet ihn bis heute als Vertriebsprodukt. 1983 griindete er das Unter-
nehmen Universal Hydraulik, das heute mit 55 Mitarbeitern und einer
Warmetauscher-Fertigung in Tschechien auf eine ansehnliche GroBe
gewachsen ist. Er fiihrt das Unternehmen mit seinem Sohn, Michael Uhl,
zusammen auch weiterhin erfolgreich fort.
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Maf an Qualitdt und Zuverléssigkeit bieten - bei einem Preis, der
wettbewerbsfahig ist.

Wie konnen Sie das leisten?

Ralf Uhl: Wir hatten Gliick. Wir haben bereits vor drei Jahren be-
gonnen, die internen Prozesse — auch mittels Kaizen-Workshops -
zu optimieren und anzupassen. Das hat uns in der Krise von An-
fang an sehr geholfen, weil wir schon gut aufgestellt waren und
viele Kosteneinsparungspotenziale ausgeschopft hatten.

Aber ist der Preisdruck aus dem Ausland nicht sehr hoch?
Michael Uhl: Nun, die Konkurrenz aus Fernost kénnen wir da-
durch schlagen, dass wir durch eine Fertigung in Tschechien auf
einem #dhnlichen Preisniveau agieren, aber innerhalb Europas in
kiirzester Zeit lieferfahig sind. Und das bei unserem hohen Quali-
tatsanspruch. Wir sind dabei nicht nach Tschechien gegangen, um
eine Produktion zu verlagern, sondern um dort ein neues Produkt
preisgerecht zu fertigen. Dadurch haben wir auch unsere Position
in Deutschland gestédrkt. Wir sind mit dieser neuen Produktgrup-
pe, den Hybridkiihlern, auch in Deutschland gewachsen.

Qualitat scheint lhnen sehr wichtig zu sein...

Ralf Uhl: Ja. Ein Schaden an einem Kiihler fiir wenige hundert
Euro kann einen Schaden an einer Hydraulikanlage von mehreren
hunderttausend Euro verursachen. Wenn man das weil3, muss
man die Komponente so auslegen, dass Schiden so gut wie ausge-
schlossen sind. Das haben wir uns auf die Fahne geschrieben. Un-
sere Kiihler werden in fiinf Priifschritten tiberwacht, einmal sogar
mit 180 bar. Ich kenne keinen Hersteller, der einen Kiihler mit so
hohen Driicken priift. Wir kénnten Priifstufen weglassen, dann
wiire der Kiihler billiger, weil die Ausschussrate niedriger wére.
Aber das ist nicht unser Ziel. Wir sind bekannt im Markt fiir einen
hohen Qualitédtsstandard, und den wollen wir auch beibehalten.
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Universal Hydraulik GmbH
wwuw.universalhydraulik.com
Direkter Zugriff unter www.fluid.de — Code eintragen und go driicken
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» Wir kommen aus der Hydraulik.
Wir kennen das System des Kunden
und kénnen Produkte wesentlich
intensiver und praziser fiir den
Kunden auswahlen. “

Aufgeschnitten: Der Hybridkiihler vereint Rohr-
biindel- und Plattenkonstruktion. Bei gleicher
Kiihlleistung braucht er weniger Bauraum.

Coole Technik fur
alle Einsatzbereiche

"‘E Hybridkiihler sorgen fiir Effizienz in der Olkiihlung

Michael Uhl, Geschéftsfiihrer Marketing/Vertrieb

sl Feuerwehrfahrzeuge, Getriebehersteller, Holzbearbeitung, Ma-
schinenbau, eigentlich (iberall, wo mit Olen gearbeitet wird, wird

Kiihler und der Maschinenbauer wird vom
Endkunden angegangen, dass seine Maschi-

gen treffen. Die
Folge: Die Wasser-

2000 kW maéglich sind. Die Baugréfien va-
mﬁ}:{@ e} riieren dabei von 65 bis 325 mm Durch-

dovmlioaden

auch gekiihit. Deshalb ist der Hybridkiihler von Universal Hydraulik
in vielen Varianten verfiigbar.

» » p Erist so etwas wie die Spezialitat
des Unternehmens aus Neu-Anspach bei
Frankfurt: Der Hybridkiihler. Mit der
Kombination aus Rohrbiindel- und Plat-
tenwadrmetauscher hat sich die Firma
Universal Hydraulik in der Industrie
einen Namen gemacht. Die beson-

dere Innovation dabei war es, ei-

nen Glattrohr-Réhrentauscher

mit Lamellen zu versehen, um

die Kiihloberfliche deutlich zu
vergrofRern. Dadurch konnte das
Bauteil von der Grofse reduziert und
damit auch preisgiinstiger auf den
Markt gebracht werden.

Die Effizienz gegeniiber dem klassi-
schen Rohrbiindelwidrmetauscher ist
so hoch, dass man bei gleicher Leis-
tung mit 50 Prozent der Baugrof3e aus-
kommt - was wiederum mehr Flexibili-
tat in der Konstruktion fiir den Ma-
schinenbauer erméglicht. Die Effi-

zienz der Kiihler kommt wiederum .

der verstidrkten Forderung nach c*
Energieeinsparung im Ma-
schinenbau zu gute.

»Der Trend zu

Energieeffizienz

kommt uns als

Wirmetauscher-

hersteller entgegen,

weil dann verstarkt Kithlung

benotigt wird®, erklart Michael Uhl,
Junior-Chef und Sohn des Firmengriin-
ders Ralf Uhl. ,Mit diesem Konzept, das
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von Wolfgang KrauBlich

wir in den
vergangenen
Jahren stark aus-
gebaut haben, sind
wir sehr erfolgreich.
Hauptmarkt fiir Universal
Hydraulik ist weiterhin Deutschland.

Doch die Globalisierung

gilt auch fiir die Fluid-

Branche, weswegen die Kiih-

ler aus Hessen auch verstirkt in

Asien oder Siidamerika verbaut wer-

den - mit interessanten Auswirkungen
auf die Produktentwicklung.

Fortschritt durch Riickschritt

Denn ein wenig beachtetes Problem ist
die Wasserqualitit in den sich schnell
entwickelnden Schwellenlindern. Es
gibt mittlerweile sehr viele Maschinen-
hersteller, die in Siidamerika oder Asien
auf extrem schlechte Wasserbedingun-

seite verstopft sehr
schnell, egal ob
Platten- oder Rohr-

wirmetauscher.
,Die Olseite
macht keine Prob-
leme, die ist auch
nach 20 Jahren
noch so sauber
wie am Anfang*, be-
tont Michael Uhl. Der
gesamte Maschinenbau sei
darauf aus, die Technik zu opti-
mieren. Die Olseite stelle durch
mehrfache und feinere Filter, bessere
Ole sowie Proportionalventile kein Pro-
blem mehr dar. Die Wasserseite sei aber
absolut unkontrollierbar fiir den Ma-
schinenbauer. ,Man baut fiir mehrere
Millionen Euro eine Presse, hat tolle
Technik drin und schlieBt sie an das
Stromnetz und den Wasserkreislauf sei-
nes Endkunden an. Und wenn der Kun-
de schmutziges oder aggressives Wasser
hat, dann zerstort es irgendwann den

ne nicht halt”, schildert Uhl die Situation.

Da in den neuen Mirkten wenig Wert
auf die Wasserseite beziiglich Aufberei-
tung oder Filtration gelegt wird, bietet
Universal Hydraulik nun geeignete Pro-
dukte fiir diese Umweltbedingungen an.
Dazu wird der Rohrdurchmesser des Hyb-
rid-Wérmetauschers von vier auf zehn Mil-
limeter erweitert, um ein Verstopfen der
Wasserseite zu verhindern. Im Grunde ist
das technisch ein kleiner Riickschritt, weil
vom optimalen Leistungsverhéltnis auf der
Ol-Wasserseite abgeriickt wird, um den
schlechten Einsatzbedingungen Rechnung
zu tragen. Sinnvoll ist es trotzdem: Zwar
ist der Kiihler innerhalb einer Maschine
eher ein kleines Bauteil, er kann aber ei-
nen groléen Einfluss auf die Zuverlissig-
keit der gesamten Anlage haben.

Ausblick

Mit dem Hybridkiihler weif? sich Universal
Hydraulik gut aufgestellt. Das Produkt-
portfolio wird kontinuierlich ausgebaut,
sodass heute Kiihlleistungen von 2 bis

messer bei Ldngen bis 3000 mm. Variable
Bauformen, Anschliisse und Materialien
sowie optionale Bypass-Ventile sorgen fiir
eine grofRe Auswahl.

Universal Hydraulik hat frither Hydrau-
likanlagen gebaut und ist dann erst zum
Kiihlerhersteller geworden. Deshalb bietet
es neben der Komponente Kiihler auch
komplette Kiihlfiltersysteme an, die der
Kunde in seine Anlage hinein designen
kann. ,Wir konstruieren die Anlage nach
den Bediirfnissen des Kunden® fithrt Mi-
chael Uhl aus. ,Sogar so weitgehend, dass
der Kunde uns seine Bauzeichnung liefert,
und wir ihm unsere Anlage spezifisch fir
dieses Bauteil konstruieren.” Das ist eine
niitzliche Synergie zwischen Anlagenbau-
erfahrung und Komponentenbau. Als wei-
teren Vorteil sieht Uhl die Historie des Un-
ternehmens: ,Wir kommen aus der Hyd-
raulik. Wir kennen das System des Kunden
und kénnen das Produkt fiir den Kunden
wesentlich préziser auswihlen.*

Lesen hierzu das ausfiihrliche Interview
auf Seite 12.

Auf Wunsch konstruiert Universal Hydraulik als Entwicklungspartner Komponenten gezielt an die
Bauteile des Kunden (links). Das Portfolio an Hybridkiihlern ist mittlerweile sehr groB (oben).
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